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无人机后勤保障合同范本1目前，自己和很多投资者最为担忧的还是威海广泰所处的空港和消防行业特征：空港+消防 ：传统加工制造行业（低毛利）+科技含量低（门槛低）+行业成熟期（增量有限）然而，事实是否如此呢？ 威海广泰相较于三一中联这种制造型企业...
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目前，自己和很多投资者最为担忧的还是威海广泰所处的空港和消防行业特征：
空港+消防 ：传统加工制造行业（低毛利）+科技含量低（门槛低）+行业成熟期（增量有限）
然而，事实是否如此呢？
威海广泰相较于三一中联这种制造型企业，空港和消防设备的确加工属性强于制造属性，加工附加值也是要显著低于制造的。然而，近几年威海广泰平均销售净利率13%，而三一重工和中联重科这种国之重器的销售净利率是16%。
说门槛低：威海从几年前就实现了行业市占率50%，这几年我们在国内新增市场很难再见到国际老大JBT的身影。（JBT目前市盈率达到32）
行业成熟期：说了很多年的民航运能建设已经到达天花板，高铁蚕食民航市场，然而，我们还是看到了，威海空港营收年年增长，看到大城市机场的二期和三期扩建项目，小城市的新建机场。
所以，对于空港+消防行业，我对其未来的判断是：
1、行业集中度会继续提升，盈利能力逐步提升
成熟行业最终都会走向产业集聚和寡头垄断。除了资本技术人才的集约化发展，还包括市场资源整合协同发展。这个过程，小的生产厂家： TLD和重庆达航等公司的营收规模会逐渐被挤占，规模优势和竞争对手的逐步退出会推升行业毛利率。
2、进口替代
目前空港的全球老大是美国的JBT，但是他们目前的装备制造技术水平已经显著低于国内厂家了，同时，中美关系紧张演绎带来关于国家产业供应链安全的探讨。这些因素，导致未来国内大型机场都很难看到国际品牌的身影，去看看去年大兴机场的中标情况吧，还有美国的消防车龙头豪士科在中国机场的中标情况。
3、国内通用航空的增量及国际市场的拓展
国内通用航空的发展喊了很多年，很多省份提出了县县通机场的口号，但这些年重点发展的还是高铁站，但我相信随着高铁的布点接近尾声，新基建和交通强国建设的方向之一还可能会到通用机场的建设。
目前，威海广泰国外市场主要渗透到中国周边市场：香港、日本、新加坡、东南亚和一带一路国家，唯一未进入的国家就是美国。只要管理层有足够的技术储备和胆识，我认为威海未来终究要真正意义的走上国际化之路：国外设立生产和售后服务基地+国外空港制造企业或地服公司的跨国收购。
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看看这则公告，这次消防车的订单连招投标程序都没有，直接签订合同：
事实上，面对如此庞大的军工保障装备市场，公司在投资者互动平台上如下回复：“公司军品主要为各军兵种通用、专用等保障类装备，涉及六大专业。每个专业方向的市场规模都很大，能达到数十亿的规模。另外公司将紧盯十四五期间装备的军事需求，研制符合军方需求的迭代产品。”
目前，公司同军方研发储备的军机配套产品，很多已经进入“意向订单落地、十四五分年度交付”阶段。以上述的军用消防车为例，20_年4亿订单，20_年亿（直购）；以除雪车为例，20_年几千万的交付，20_年-2025年每年约4个亿，还有气源车、电源车等各类后勤保障车辆。
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威海广泰历史平均PE36，当前PE为。明年订单30%增长，带来业绩30%增长，20_PE为11。20_年威海广泰的军工收入占比提高，军工属性（军工后勤保障装备第一股）被市场逐渐认可，参考军工目前平均pe106，航空航天整体pe69，我就拿历史平均pe36来计算，合理股价=*36=元/股。
再放到“十四五”去大胆预测：空港+消防每年维持目前体量略增到30亿产值，军工到30亿产值，其他业务（移动医疗车等）10亿产值，按照目前13%的销售净利率计算，每年实现净利润70亿*13%=亿元，按照25pe计算227亿的市值就是下一个目标。这样的预测你们看对于公司发展还有空间和弹性嘛？
无论如何，五年太远，小盘股是否是至暗时刻我也不知。20_年还有三天就要来到，心安得是明年公司还有确定性的增长，按照最近放出来的员工股权激励业绩还有个10%增长做保底，够了。
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以上是公司公告回复内容： “军品收入快速增长是公司发展呈现的最新特点，20_年军工占收入15%，20_年占到20%，20_年军工业务占比还将继续提升。军品市场不断开拓，经过市场分析、梳理，公司目前产品可参与竞争的市场规模庞大，军品市场将成为公司未来全力开拓的市场领域，公司规划未来军工收入将占到总收入一半以上。”
结论：基于以上信息，我们有理由相信：随着军工保障装备大发展时代的到来，公司军品迎来历史性发展机遇！公司军品将会覆盖更多细分领域，威海广泰很有希望在这个“十四五”末端，借助行业发展及自身竞争力成为两市第一家营收百亿的军工保障装备企业。
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无论是作战无人机还是运用于后勤的无人机，其在战时最大的特点之一就是其智能化和无人性，这一点保证了操作人员能够远离战场或是其他不适合完成任务的环境，从而能够实现在零伤亡的情况下完成对应的有人机任务，这一特点也是许多国家不断重视使用无人机的原因之一。
以美军为例，在阿富汗战场使用无人机进行物资运输补给的主要原因之一便是在原有的运输方式中，军用卡车有很大可能会遭遇敌人预先设置好的简易爆炸装置，这种破坏模式具有敌人设置简单，但对己方造成较大损伤的特点，而用K-MAX则很好地解决了这一问题。
对于较为固定的运输补给任务，无人机具有的智能化特点可以使其单独完成此类任务，从而解放更多的资源。例如以色列研发的空中骡子无人机通过自主运送伤员，在很大程度上减少的是战场上仍具有作战能力人员的负担，同时减少了可用于作战的飞行员在战场救护任务中的投入。
>结语
无人机的快速发展和显著的保障效能，已经在军事后勤领域中产生了巨大影响，由于其应用领域广、灵活性强、可全天时作业以及零伤亡等特点，为后续大规模使用奠定了基础。无人机将在物资运输、海上补给、伤病员救治等多方面发挥强大的军事效益，同时也要求我们扩展思路、开拓应用方向、创新战法研究，充分发挥无人机效能和积极引领无人机发展。
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据传公司目前正在同德国西门子医疗设备洽谈移动医疗车合作项目，立足打造世界一流移动医疗车供应商。随着疫情防控常态化及医疗基础设施补短板，全国各地医院在疫情后采购必要的移动医疗车和检测车将给公司产品带来巨大市场。
20_年7月4日，新疆疾控中心2台1200万价值P2+新冠病毒检测车价值1200万的两台病毒检测车，通过单一来源采购方式由威海广泰直接供货，中标文件如此描述：“根据新型冠状病毒检测要求特征，按照GB19389-20_《实验室安全通用要求》。。。的标准。经了解，现国内仅有一家企业符合该项目要求”，而这家企业就是威海广泰。这个市场也是几十亿级的市场，如果加上国际市场，那就是百亿级空间。
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