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在日常的学习、工作、生活中，肯定对各类范文都很熟悉吧。相信许多人会觉得范文很难写？下面是小编为大家收集的优秀范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助到有需要的朋友。妇女节活动策划书活动背景篇一1、增进亲子团结协作的\'能力，体验成功的快乐！2、在其...
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妇女节活动策划书活动背景篇一
1、增进亲子团结协作的\'能力，体验成功的快乐！
2、在其乐融融的氛围中加强班级成员之间的感情。
各式各样水果、水果刀、餐盘、一次性手套、保鲜膜（铺桌子用）、牙签
1、祝福律动《让爱传出去》。
表演者：天使之家的孩子们。
2、歌曲：《游子吟》。
表演者：天使之家孩子们。
3、水果拼盘制作。
以家庭为单位制作水果拼盘，以爱为主题，自己设计水果拼盘。（提醒大家用水果刀时注意安全！）
4、欣赏水果拼盘、和自己的作品合照，向大家说水果拼盘设计的寓意！
收拾整理好桌子后，将水果拼盘放在桌上，我们一桌桌介绍自己的设计寓意，并合照留影！
5、快乐品尝，分享快乐！
大家自由分享水果拼盘，体验自己动手成功的快乐！
妇女节活动策划书活动背景篇二
“庆三八、促和谐、谋发展、话奉献”
二、活动时间
20__年_月_日下午四点开始(预计_个小时)。
三、活动地点
学院主楼三楼多功能厅
四、参加人员
全体教职工
五、主要活动
(一)学院领导致辞;
(二)学院工会主席致辞;
(三)文艺节目和游戏
3、跳交谊舞;
4、乐队表演。
(四)凡参加活动的教职工均发放纪念品，游戏获胜者另有奖品。
六、准备工作安排
2、教务分工会负责活动场地联系，场地布置、音响设备等工作，于_月_日上午完成;
3、行政分工会负责准备水、水果、糕点;
4、编播系和传媒管理系共同商议完成推选主持人、编写活动串词及活动所需光盘等工作;
5、艺术设计系(动画系)分工会负责准备游戏道具;
6、学院工会负责准备活动纪念品、游戏奖品，邀请乐队;
7、所有分工会主席、分工会委员，于_月_日下午两点到达学院主楼三楼多功能厅，进行最后的准备工作。
七、未尽事宜随时再作安排
妇女节活动策划书活动背景篇三
“庆三八、促和谐、谋发展、话奉献”
20xx年x月x日下午四点开始(预计x个小时)。
学院主楼三楼多功能厅
全体教职工
(一)学院领导致辞;
(二)学院工会主席致辞;
(三)文艺节目和游戏
3、跳交谊舞;
4、乐队表演。
(四)凡参加活动的教职工均发放纪念品，游戏获胜者另有奖品。
2、教务分工会负责活动场地联系，场地布置、音响设备等工作，于x月x日上午完成;
3、行政分工会负责准备水、水果、糕点;
4、编播系和传媒管理系共同商议完成推选主持人、编写活动串词及活动所需光盘等工作;
5、艺术设计系(动画系)分工会负责准备游戏道具;
6、学院工会负责准备活动纪念品、游戏奖品，邀请乐队;
7、所有分工会主席、分工会委员，于x月x日下午两点到达学院主楼三楼多功能厅，进行最后的准备工作。
随时再作安排
妇女节活动策划书活动背景篇四
a、增加店铺微信公众平台微粉量，提升店铺
公众关注度、品牌知名度。
b、通过路演增粉增加客流，提升店铺销售业绩，实现业绩翻倍
方案1：全场新品第二件3.8折
说明：全场购买新品第一件全价，第二件产品3.8折，相当于6.9折，请依照货品进货价注意核算利润.若进货价较高，可设置部分品牌参加活动。
方案2：全场新品储值138元，即返200元(存入会员卡138元送200元)
目的：
1、增加店铺新会员，扩大会员数量
2、提高会员福利，黏住老顾客
说明：购买全场200元新品只花138元，相当于7折左右。(一般顾客不会正好购买200元的.产品，购买超出越多，折扣越高三八妇女节策划方案范文3篇策划书。)储值卡可累计使用，即充值138就返200，累计使用。
方案3：全场新品满138立减38
目的：
1刺激低价连单产品;
2高价位单品走量提升。
说明：138立减38，相当于7.2折，请视市场及商品情况设定满减份额。x商品价格设计方面要注意，需要消化的商品，可以设置为138、148、158等，高出138元不是很多，并且设置一些陪衬项目，将项目价位设定为135、130等，便于销售人员进行比较，刺激预先设计的主推项目进行销售。
方案4：全场消费满238元，即可38元换购
目的：提升销售，降低库存。
说明：设置38元换购专区，货品设置库存较大、核算可在38元钱出货的产品，全场只要消费满238元，再添38元就可在本区域任意选购。并要标注出如未消费满238元，38元区内产品价位，如原价88，现消费满238，加38元即可获得。(可累加)
方案5、狂扫半边天彩蝶飞满天(配合之前活动，同时举行)注意核算利润
扫码关注本店微信公众号即可到店铺或专柜领取精美蝴蝶胸针一只，回复可获38元电子现金券一张(38元电子现金券可在店铺任意消费满338元即可使用)
目的：增加本店微信粉丝数量，拉动销售。
说明：设计此项活动一定与顾客说明活动内容，让顾客产生占便宜的，从而到店消费。
1、店铺全面启动38促销活动
2、店铺氛围营销，制造士气
3、店铺创新以新品户外体验会做为活动推广平台，并配合主持人喊麦宣传，吸引客流
4、进行路演增粉活动，扫码关注顾客送彩蝶
妇女节活动策划书活动背景篇五
x月x日，温馨的日子，美好的日子，妇女也撑起闪亮的半边天。女人的世界，女人的天堂。如今，女人终于有了自己的天空，能够自由的飞翔，尽情享受生活的\'乐趣。为了让天下女人在紧张的工作及家庭生活中能以充分的放松身心，xx特别在三八妇女节期间，为您倾情打造好环境，并且在这温馨、特别的日子里，您将会收到意想不到的惊喜。具体方案如下：
三八丽人节养生美颜季
以x月x日国际妇女节为契机，携手美容机构，锁定目标客户群，拉动节日消费，并回馈酒店高端客人、都市名媛，扩大企业影响力，提升酒店品牌形象。
x月x日-x月xx日
一楼xx西餐厅
1、促销政策：
x月x日-x月xx日，酒店西餐厅中餐和晚餐一男带一女，女士免费;
x月x日-x月xx日，酒店西餐厅晚餐女士赠送养颜大菜木瓜炖血蛤一份，男士赠送位上大菜汁淋鲍鱼一份。
x月x日-x月xx日，酒店西餐厅中餐和晚餐价格维持原价不变。
2、出品调整：菜式以女士养颜、美容、护肤为主要出品，着重推出野生元贝、大连海胆、大连鲍鱼、阿拉斯加帝王蟹、老虎蟹、珍希贝类和挪威三文鱼等海鲜。
3、客源结构：与美容机构美时慕合作，共享客户资源;邀请酒店vip客户、会员;每位销售代表至少邀请五对客户前来用餐。
4、合作活动：美容机构xx公司于x月x日xx：xx-xx：xx在酒店五楼国际会议中心举行“如何做美丽女人”的专题讲座，xx至少邀请自身会员xx名前来参加活动，酒店销售部邀请客户参与，免费听取。
1、客房预订部、前台推介，酒店各营业点pop促销广告;
2、制作宣传单页，销售部及餐饮各营业点加强推广促销;
3、利用酒店网站、微博、微信等发布促销信息，推广妇女节活动;
4、利用短信平台针对酒店vip客户及会员，推介促销活动。
妇女节活动策划书活动背景篇六
3月5日至3月8日
女性是商场的主流，抓住妇女节举行促销活动，营造卖场气氛，推动商场销售。
xx超市各店
（一）幸运大摸奖
1。在活动期间购物每满38元，可现场摸奖，凡是摸到带有数字3或8的幸运号码，可在本超市领取价值3。8元的精美礼品（或购物券）；如果摸到“38”两个数字顺序连在一起的幸运号码，赠送价值38元的购物券。每张小票最多只能摸5次。
2。操作：在38个乒乓球上分别标示1至38个数字，放入箱子内，由顾客自己摸小球，购物满38元可摸一次，一次摸一个小球，根据小球上得数字，现场领奖。
（二）连环折扣
凡在3月8日一次性购物满38元者，在3月9日、10日凭3月8日单张购物小票在本超市购买妇女用品可以享受95折特别优惠（特价商品除外）。
（三）节日双喜
今年38岁的女性朋友，或生日在3月8日的.女性朋友，持本人身份证可以免费参加本超市“幸运大摸奖”活动。
（四）公关活动
1。新女性讲座
讲座主题可以为个人色彩讲座（个人色彩选择、服饰搭配技巧）、婚姻讲座（婚姻质量、家庭和谐）、女性和事业等不同主题。时间为3月9日，凡3月5日至8日购物的顾客都可以获得讲座入场券。
2。画展/摄影展
和当地妇联联系，请其介绍一位当地杰出的女性画家或摄影家举办展览，时间为38节前后，为期一周。地点可在商场入口处或广场上。
注：活动（一）和（二）不能重复。
妇女节活动策划书活动背景篇七
\"三八\"国际劳动妇女节创始于1910年，联合国从1975年国际妇女开始庆祝国际妇女节，从此\"三八\"节就成为全世界劳动妇女为争取和平、争取妇女儿童的权利、争取妇女解放而斗争的伟大节日。
二、活动目的
在节日即将到来之际，号召全镇妇女姐妹们一起共庆节日，通过活动的开展，促使广大妇女充分发挥\"自尊、自信、自立、自强\"\"四自\"精神，全面提高自身素质，树立正确的世界观、人生观、价值观，积极参与社会公德、职业道德尤其是家庭美德建设，以诚信为基本的道德规范，树立高度的政治责任感，勇于维护自身的合法权益，做社会文化进步的推动者。
三、活动主题
争创文明和谐家庭，共建平安和谐家园
四、活动的时间和地点
时间：
地点：___广场
五、活动主办单位：
协办单位：红狮镇宣传文化站、咏梧社区
六、活动人员
工作、生活、居住在红狮街道的广大妇女同胞，各村妇代会主任组织村干部家属等。
人员预计200人左右。
七、活动流程
(一)表演环节(无纪念品)
1.集体腰鼓表演。
2.主持人报幕，红光乐队节目(小品)。
3.秧歌表演
4.歌曲(绣红旗)
5.体育局培训的《陕北腰鼓》表演
6.广场舞
7.连响表演
(二)竞赛环节(所有参赛人员发纪念品一份)
1.单人跳绳(10人,单人比赛，取前3三名优胜)
2.瞎子穿拖鞋(8人，分两组比赛，优胜4名)
3.半分钟穿针比赛(6人，单人比赛，取前3名优胜)
4.三分钟衔纸杯运水比赛(20人，分两组比赛，优胜10名)
5.五分钟运乒乓球(20人，分两轮比赛，优胜10名)
八、经费预算
纪念品：参与活动人员64人，工作人员预计10人，共计74人，每人发10元的纪念品，另30人比赛优胜者另发5元纪念品，计8_元。
横幅：2条，200元。
临时开支：150元。
共计1240元。
以上方案，望领导批准。
妇女节活动策划书活动背景篇八
xx月xx日，温馨的日子，美好的日子，妇女也撑起闪亮的\'半边天。女人的世界，女人的天堂。如今，女人终于有了自己的天空，能够自由的飞翔，尽情享受生活的乐趣。为了让天下女人在紧张的工作及家庭生活中能以充分的放松身心，xx特别在三八妇女节期间，为您倾情打造好环境，并且在这温馨、特别的日子里，您将会收到意想不到的惊喜。具体方案如下：
三八丽人节养生美颜季
以xx月xx日国际妇女节为契机，携手美容机构，锁定目标客户群，拉动节日消费，并回馈酒店高端客人、都市名媛，扩大企业影响力，提升酒店品牌形象。
xx月xx日―xx月xx日
一楼xx西餐厅
1、促销政策：
xx月xx日―xx月xx日，酒店西餐厅中餐和晚餐一男带一女，女士免费；
xx月xx日―xx月xx日，酒店西餐厅晚餐女士赠送养颜大菜木瓜炖血蛤一份，男士赠送位上大菜汁淋鲍鱼一份。
xx月xx日―xx月xx日，酒店西餐厅中餐和晚餐价格维持原价不变。
2、出品调整：菜式以女士养颜、美容、护肤为主要出品，着重推出野生元贝、大连海胆、大连鲍鱼、阿拉斯加帝王蟹、老虎蟹、珍希贝类和挪威三文鱼等海鲜。
3、客源结构：与美容机构美时慕合作，共享客户资源；邀请酒店vip客户、会员；每位销售代表至少邀请五对客户前来用餐。
4、合作活动：美容机构xx公司于xx月xx日xx：xx―xx：xx在酒店五楼国际会议中心举行“如何做美丽女人”的专题讲座，xx至少邀请自身会员xx名前来参加活动，酒店销售部邀请客户参与，免费听取。
1、客房预订部、前台推介，酒店各营业点pop促销广告；
2、制作宣传单页，销售部及餐饮各营业点加强推广促销；
3、利用酒店网站、微博、微信等发布促销信息，推广妇女节活动；
4、利用短信平台针对酒店vip客户及会员，推介促销活动。
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