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计划是提高工作与学习效率的一个前提。做好一个完整的工作计划,才能使工作与学习更加有效的快速的完成。通过制定计划，我们可以更加有条理地进行工作和生活，提高效率和质量。下面是我给大家整理的计划范文，欢迎大家阅读分享借鉴，希望对大家能够有所帮助。...
计划是提高工作与学习效率的一个前提。做好一个完整的工作计划,才能使工作与学习更加有效的快速的完成。通过制定计划，我们可以更加有条理地进行工作和生活，提高效率和质量。下面是我给大家整理的计划范文，欢迎大家阅读分享借鉴，希望对大家能够有所帮助。
购物节促销活动计划书达不到预期效果办篇一
忆一段历史佳话尝一颗风味美粽
树立五四新华都的人文形象，同时增进销售额的提高。
x月xx日――x月xx日
第一商圈内的居民
主要商品成品粽及熟食、海鲜等；
(一)价格促销：对一些成品粽及熟食进行特价活动（x月x日――x日）
具体品项由采购部决定（一楼促销栏及广播进行宣传）
(二)娱乐促销：可选2项中的其中1项
1）包粽子比赛
游戏规则――3人/组；限时5分钟，以包粽子多者为胜；
胜者奖其所包粽子的全数；
其余参加者各奖一个粽子。
活动时间――6月23日/24日
活动地点――一楼生鲜部的冻品区前
道具要求――桌子、喇叭、包粽子的材料（糯米、豆子、花生、肉、竹叶）
负责人――生鲜部，采购部配合
2）射击粽子比赛
游戏规则――每人可获得5科子弹；以射中的是标识为豆沙、肉粽等即获得该种粽子一个；
活动时间――x月x日/x日
购物节促销活动计划书达不到预期效果办篇二
一、活动主题：
“*11*11购物狂欢节”
二、活动口号：
单身无罪，交友万岁。购物狂欢，惊喜不断。
三、活动对象：
武汉商业服务学院学生及教职工
四、活动目的：
1.在短时间内，扩大营业额并提升净利润;
2.稳定既有顾客并吸引新顾客，以提高来客数;
3.及时清理店内存货，加速资金运行回转。
五、活动时间和地点：
2024.11.11
武汉商业服务学院武商量贩合作社
六、广告配合方式：
1.列印传单，在校园内派发活动传单
2.店门口的宣传报
七、前期准备：
1、物资准备：
2、抽奖准备：
(1)准备一个不透明纸箱
(2)准备124张大小一样的纸条，1张纸上写特等奖，11张纸上写上一，111张纸上写上二。
3、扩音器设备：
促销员在介绍宣传的时候如果人多吵闹可以借助扩音器稍微提高音量。
八、中期操作：
1、促销方式
(1)特价/打折：通过折扣让顾客在购物中直接得到价格优惠。本期促销主打商品--时令畅销品，如棉被、拖鞋、冬季护肤品，还有粮油区商品2024.11.11全天一律8折出售。
注：顾客凭购物小票到前台，经前台小姐确定小票后便可参
与抽奖活动(中奖率100%)
九、后期延续：
1、活动后把货架上的商品全都整理好，空货架及时补齐，仓库缺货的及时采购补充，并做好售后统计，总结。
2、及时撤掉广告牌，宣传标语，促销信息及相关促销产品价签，以免对以后的营业造成困扰。
购物节促销活动计划书达不到预期效果办篇三
欢喜购物贺新春，齐家同贺旺财年。
稳定老顾客，发展新顾客，引导消费者，在节日期间提高销售。
1月27日—1月31日
活动时间：
1月27日
活动内容：
凡在本超市购物的顾客，可在卖场指定地点领取xx年**台历一本。限50名，送完为止。
操作方法：
1、分场在收银处指定领取区域，由专人负责春联的发放；
2、活动结束后分场将春联的发放明细统一整理后，注明分场号交回营销部。
活动时间：1月27日—1月31日
凡在本超市一次性购物满88元，凭单张收银条均可在分场指定地点领取新年红包一个，购物金额不得累计。顾客凭红包里相应的优惠条款，在本超市获得相应的新年实惠。
操作方法：
1、卡片需加盖分场专用章；
2、卡片在兑换商品后需注明已换并回收；
3、新年卡片设计制作（营销部）活动店12月24日至营销部领取；
4、红章制作（营销部）活动店12月24日至营销部领取；
5、活动兑换时间截止后1月12日将兑换商品明细及卡片交营销部；
6、分场每天统计出红章各个级别的总数。
活动时间：
12月31—1月18日
活动内容：
凡在**超市活动店购买“**、**”系列纸单张收银条，金额满20元即可凭收银小票领取价值2。8元的**情侣皮夹面子1条，满40元领取2条，单张收银条最多领取2条。
赠品直接送到配送中心物资库，由物资库进行统一配发至相关活动店，并记录所发赠品数量分量。
1、活动结束，分场将收银小票统计整理于1月20日返回营销部，附换赠明细表；
3、已换部分商品由营销部提供的收银小票报商家处进行冲兑；
活动时间：1月1日
活动内容：在活动时间内，凡在本超市一次性购买金额达到一定标准，凭单张收银条均享受
一次性购物满58元，免费提供化妆、造型、服装一次，照艺术照。送一张艺术照
一次性购物满88元，免费提供化妆、造型、服装一次，照艺术照。送两张艺术照
一次性购物满128元，免费提供化妆、造型、服装一次，照艺术照。送四张艺术照
一次性购物满218元，免费照全家福一次，限3人，送两张
1、超市在专版海报上宣传活动内容，并宣传影楼的特色服务。
2、**影楼提供折扣支持和照片支持。
3、双方本着互惠互利的原则，如果任何一方未能满足方案中提出的要求，均承担另一方的所有损失。
4、满足金额的顾客的收银条均加盖分场章和附上**影楼宣传册，顾客凭此据均可在影楼享受优惠。
5、顾客享受优惠时间截止到xx年1月20日
7、收银员在收款时，查看顾客是否满足其条件，然后将收银条加盖章与送出宣传册。
购物节促销活动计划书达不到预期效果办篇四
一、活动 ：12月24日（周五）——26日（周日）（共3天）
二、活动主题：__圣诞礼 欢乐健康送
三、活动范围：__商城、__购物广场、__八一店、__北园店
四、活动内容：
1、圣诞“欢乐健康送”
内容：活动期间，在__购买服装类、床品、箱包满200元 ，均可获赠：价值元欢乐健康券+圣诞大礼包一份。（欢乐健康券含价值 元保龄球票、价值 元沙狐球票、价值 元动感影票、价值 元台球票。）
满500元 ，可获赠：价值 元欢乐健康券+价值 元英派斯健身券+圣诞超值大礼包一份。
操作：活动用礼券由保龄球馆为各分店 ，保龄球、影票、台球、沙弧球、成本价每张 元，英派斯健身券每张元，由各店与保龄球馆分别结算。圣诞大礼包成本约 元,圣诞超值大礼包成本约 元。圣诞礼包由各店自行购买包装纸，成本价包装休闲食品、玩具等。
2、圣诞“缤纷玩具节”
地点：各店中厅或 公共区域
内容：各店 玩具展销，展示不同类别、 款式的玩具。 可展销圣诞礼品，如圣诞帽、圣诞树、圣诞雪花、袜子等。各店 厂家，给与顾客 幅度的优惠。
环境布置：由策划部制作背板，各店拷图制作。各店专柜摆放装饰精美的圣诞树，12月10日前布置到位。
3、限时抢购：活动期间，每天下午17：00—21：00，穿着类、床品5—6折限时抢购，限时抢购品牌由各店自行 。各店于12月17日前品牌。参加限时抢购活动的品牌不再参加赠券、赠礼活动。
4、圣诞狂欢夜
：12月25日晚18：00——21：00
地点：__商城地下一层中厅
演出：拟邀请10名大学留学生或由__艺术团演员现场表演节目，中间穿插互动有奖问答（国外品牌知识）。主持： 。
5、圣诞礼、__情
12月24、25日两天，由2名化妆的圣诞老人（由各商场指定，着圣诞老人服装）在商场为小朋友派发礼品。礼品费用约 元。
6、圣诞寄语板
各店在总服务台设，“圣诞寄语留言板”由顾客填写对亲人朋友的祝福，并由化妆的圣诞老人现场派发礼品。“圣诞寄语留言板”由策划部设计，各店拷图制作。
五、广告宣传及费用
12月24日 __晚报 d1版通栏 元
__商报头版通栏 元
费用共计： 元。
购物节促销活动计划书达不到预期效果办篇五
忆一段历史佳话， 尝一颗风味美粽
树立五四新华都的人文形象，同时增进销售额的提高。
x月xx日――x月xx日
第一商圈内的居民
主要商品成品粽及熟食、海鲜等；
(一)价格促销：对一些成品粽及熟食进行特价活动（x月x日――x日）
具体品项由采购部决定（一楼促销栏及广播进行宣传）
(二)娱乐促销：可选2项中的其中1项
1）包粽子比赛
游戏规则――3人/组；限时5分钟，以包粽子多者为胜；
胜者奖其所包粽子的全数；
其余参加者各奖一个粽子。
活动时间――6月23日/24日
活动地点――一楼生鲜部的冻品区前
道具要求――桌子、喇叭、包粽子的材料（糯米、豆子、花生、肉、竹叶）
负责人――生鲜部，采购部配合
2）射击粽子比赛
游戏规则――每人可获得5科子弹；以射中的是标识为豆沙、肉粽等即获得该种粽子一个；
活动时间――x月x日/x日
购物节促销活动计划书达不到预期效果办篇六
二、促销目的：树立五四新华都的人文形象，同时增进销售额的提高。
三、促销时间：x月__日——x月__日
四、促销对象：第一商圈内的居民
五、促销商品：主要商品成品粽及熟食、海鲜等；
六、促销内容：
(一)价格促销：对一些成品粽及熟食进行特价活动（x月x日——x日）
具体品项由采购部决定（一楼促销栏及广播进行宣传）
(二)娱乐促销：可选2项中的其中1项
1）包粽子比赛
游戏规则——3人/组；限时5分钟，以包粽子多者为胜；
胜者奖其所包粽子的全数；
其余参加者各奖一个粽子。
活动时间——6月23日/24日
活动地点——一楼生鲜部的冻品区前
道具要求——桌子、喇叭、包粽子的材料（糯米、豆子、花生、肉、竹叶）
负责人——生鲜部，采购部配合
2）射击粽子比赛
游戏规则——每人可获得5科子弹；以射中的是标识为豆沙、肉粽等即获得该种粽子一个；
活动时间——x月x日/x日
购物节促销活动计划书达不到预期效果办篇七
忆一段历史佳话尝一颗风味美粽
树立五四新华都的人文形象，同时增进销售额的提高。
x月xx日x月xx日
第一商圈内的居民
主要商品成品粽及熟食、海鲜等。
（一）价格促销：对一些成品粽及熟食进行特价活动（x月x日x日）
具体品项由采购部决定（一楼促销栏及广播进行宣传）
（二）娱乐促销：可选2项中的其中1项
1）包粽子比赛
游戏规则3人/组。限时5分钟，以包粽子多者为胜。
胜者奖其所包粽子的全数。
其余参加者各奖一个粽子。
活动时间6月23日/24日
活动地点一楼生鲜部的冻品区前
道具要求桌子、喇叭、包粽子的材料（糯米、豆子、花生、肉、竹叶）
负责人生鲜部，采购部配合
2）射击粽子比赛
游戏规则每人可获得5科子弹。以射中的是标识为豆沙、肉粽等即获得该种粽子一个。
活动时间x月x日x日
购物节促销活动计划书达不到预期效果办篇八
一、促销主题：
忆一段历史佳话尝一颗风味美粽
二、促销目的：
树立五四新华都的人文形象，同时增进销售额的提高。
三、促销时间：
x月__日x月__日
四、促销对象：
第一商圈内的居民
五、促销商品：
主要商品成品粽及熟食、海鲜等。
六、促销内容：
(一)价格促销：对一些成品粽及熟食进行特价活动（x月x日x日）
具体品项由采购部决定（一楼促销栏及广播进行宣传）
(二)娱乐促销：可选2项中的其中1项
1）包粽子比赛
游戏规则3人/组。限时5分钟，以包粽子多者为胜。
胜者奖其所包粽子的全数。
其余参加者各奖一个粽子。
活动时间6月23日/24日
活动地点一楼生鲜部的冻品区前
道具要求桌子、喇叭、包粽子的材料（糯米、豆子、花生、肉、竹叶）
负责人生鲜部，采购部配合
2）射击粽子比赛
游戏规则每人可获得5科子弹。以射中的是标识为豆沙、肉粽等即获得该种粽子一个。
活动时间x月x日x日
购物节促销活动计划书达不到预期效果办篇九
内容：
忆一段历史佳话尝一颗风味美粽
树立五四新华都的人文形象，同时增进销售额的提高。
6月20日——6月25日
第一商圈内的居民
主要商品成品粽及熟食、海鲜等;
(一)价格促销：
对一些成品粽及熟食进行特价活动(6月20日——25日)
具体品项由采购部决定(一楼促销栏及广播进行宣传)
(二)娱乐促销：
可选2项中的其中1项
1.包粽子比赛
游戏规则——3人/组;限时5分钟，以包粽子多者为胜;
胜者奖其所包粽子的全数;
其余参加者各奖一个粽子。
活动时间——6月23日/24日
活动地点——一楼生鲜部的冻品区前
道具要求——桌子、喇叭、包粽子的\'材料(糯米、豆子、花生、肉、竹叶)
负责人——生鲜部，采购部配合
2.射击粽子比赛
游戏规则——每人可获得5科子弹;以射中的是标识为豆沙、肉粽等即获得该种粽子一个;
活动时间——6月23日/24日
活动地点——一楼生鲜部的海产区前
道具要求——气球、挡板、子弹
负责人——生鲜部，采购部配合
(三)免费品尝：
引进供应商进行场内免费品尝
时间：6/22日—25日
具体负责——采购部
(四)新品促销：
可考虑引进一批闽南肉粽，现场特色促销。
具体负责——采购部
(五)卖场陈列与布置：
场内：
1.一楼冻品区前，两个堆头的位置，堆头前布置成龙舟的头，两个堆头为龙舟的身;
2.冻柜上方用粽子或气球挂成“五月五吃粽子”字样。
场外：条幅宣传“忆一段历史佳话尝一颗风味美粽”
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