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　　汽车销售总监述职报告范文【1】
敬爱的领导，各位来宾：
　　大家好
　　我xxxx年7月加入了xx汽车xx，现工作满7年，下面将这半年来年的工作况汇报如下：
　　>一、开展了“零风险”服务。
自xx承诺“零风险”以来，我对消费者零风险服务进行了认真调查研究，认为要通过xx汽车零缺陷产品、精巧细腻的市场细分服务消费者，消费者购买xx汽车俱乐部产品，都印有800全国免费服务电话，通过沟通，拉近了消费者大众汽车之间的距离，进一步强化了大众汽车零缺陷的品质。我通过专业化的服务，及时帮助和加速走货，从商品下线到展示销售，再到无处不在的pop招贴提示，销售代表一路跟踪，使得每个终端成为完美终端，个个作成为样板工程，xx卖的不仅是商品，更重要的是专业化服务，并带来的丰厚回报。据统计，年内销售额达到了360万元。
>　　二、拓宽了市场。
在年初以前，汽车市场上xx汽车占市场达90％以上。而丰达汽车较我们的xx汽车落后许多，对于竞争，我们采取了提高服务质量的办法，大做销售广告，在当地多家媒体做广告，收到了明显的效果。结果使当地老百姓对xx汽车家喻户晓，人人皆知。同时我们大力在节日促销xx汽车。在促销中，采取赠品与奖励办法，对爱车族具有强大的吸引力。如针对部分爱车族急需汽车却缺少资金的情况，在金融引擎中做了更多的调整，让每位顾客在最快、最便利的情况下能够把车贷走。
　　总之，半年来，我在销售中做了大量工作，但也存在一些不足，主要是宣传的力度还不够大，宣传导资金欠缺。不过，随着销售业绩的大好，在明年xx汽车的销售中，我们会做得更好。
　　在过去的半年，我们一直在努力，我为加入xx而自豪。我信奉敬业进取、追求卓越、永不言败的精神，我愿和所有的伙伴一起与工行共同发展！
　　汽车销售总监述职报告范文【2】
　　XX公司作为XX集团的旗舰店，在这一年内得到了迅速的发展，为集团做出了应有的表率作用，带领集团其他公司大踏步向前进。
　　XX是一家汽车销售服务公司，完美的营销是公司制胜的关键之一。
　　作为公司的营销总监，在这一年以来主要完成了如下工作：
　　一、参加公司有关会议，全面主持营销部工作，将工作落实到位并定期及时向总经理进行汇报。
　　二、在公司成立之处，组织强有力的宣传广告，从而大大提高公司的知名度，为公司的远航打下坚实的基础。
　　三、针对厂商一年来的新产品，多次组织部门小组成员开展客户需求调查，并共同研究制定营销战略，拟定营销计划方案，适时进行督促，长期进行跟踪，监督营销任务完成情况。。
　　四、有力实践JDpowar流程，加强营销队伍的建设和管理，提高营销团队的服务水平。
　　五、对团队成员完成的标准业务合同进行审批。
　　六、每次任务后及时进行营销统计和考核，客户档案的汇总和管理。
　　七、反馈客户意见，与其它部门进行工作沟通。
　　八、总结营销经验，多次召开会议，促进成员间的业务交流。
　　存在的不足；
　　一、市场尚有很大的空间，应进一步积极把握消费者的消费需求，及时与厂家进行沟通，更快地把握市场主动权；
　　二、宣传力度还不够，公司知名度还有进一步提升的可能；
　　三、团队比较稚嫩，需要更长时间的有效指导与磨合。
　　以上是我一年来的工作总结。望各位同仁予以监督。
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