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对古代当铺很感兴趣的小伙伴们，小编带来详细的文章供大家参考。古代当铺抵押东西，是不是只要不赎回，当铺就亏本了?　　古代的当铺可是很鸡贼的，指望能在当铺里面赚到便宜，那连想都不要想。　　一些小伙伴肯定会想，古代的当铺既然可以抵押物品，那这...
　　对古代当铺很感兴趣的小伙伴们，小编带来详细的文章供大家参考。古代当铺抵押东西，是不是只要不赎回，当铺就亏本了?
　　古代的当铺可是很鸡贼的，指望能在当铺里面赚到便宜，那连想都不要想。
　　一些小伙伴肯定会想，古代的当铺既然可以抵押物品，那这个物品我抵押了100两银子，然后我销声匿迹，不赎回这个物品了，那这100两银子我是不是就不用还了?
　　对，还真是，这100两银子你还真的不用还了。
　　但是问题的关键在于，一个普通的物品怎么可能抵押出100两银子来。
　　而且在古代想要开一个当铺，可没有我们想象的那样简单，其背后是有着诸多猫腻和限制条件的。
　　如果把这件事情说得再直白一些的话，这个产业从上到下几乎每一个人都长了一个蜂窝煤的心眼。指望着从他们的手中赚一些便宜，那是连想都不用想。
　　第1点：古代当铺的最特殊方式--死当
　　举一个简单的例子，如果你手里面有一个碗，这个碗是在几百年前老祖宗留下来的，但是现在你家道中落了，如果再不想办法凑点银子的话，可能连明天都活不过去了。
　　于是这个时候你到了当铺里面，当铺的伙计就会问你：这个东西当了之后还准备再赎回吗?
　　你想了想，就这一个碗，把它当了之后换的钱可能自己这一辈子都赚不了，不要说赎回了，可能连见一面都不太可能了。
　　于是你犹豫再三直接告诉当铺的伙计不赎回了，我就直接把它卖给你们了。
　　请注意遇到这种情况的话，如果当铺的老板比较善良或者品行还不错的话，最起码不会让你吃太多的亏。
　　比如这个碗原价是100两银子，但是因为年代久远，又是个古董，所以约合价可能在500两银子左右。
　　而当铺的老板看你特别急着用钱，所以就跟你讨价还价了。
　　最终商量来商量去商量出一个价格来，250两银子，你愿意卖，对方也愿意买。
　　卖了之后哪怕将来你再有钱，比如你成为了当地的富豪或者举人，再或者位高权重根本不差银子了，不好意思，因为当初把这个物品放在当铺的时候，就已经签订了合同，这个东西和你是一毛钱的关系都没有了。
　　第2点：古代当铺的常规方式
　　上面这种情况太过特殊，一般是人走到了某个极限，在万般无奈之下，只能把物品卖给当铺。
　　除此之外还有一种情况，比如我只是缺点银子周转，或者我做生意亏本了还能东山再起，所以我拿着房产地契或者一些古董找到了当铺，告诉他们要把这个东西当点银子。
　　这种方式在古代是最为流行也是最有可能发生的。
　　毕竟大部分人对于自己的未来还是充满信心的，虽然有一定概率是这辈子都没有办法把这个东西再拿回来了。
　　而遇到这种情况一般是可以跟当铺的老板讨价还价商量价格的。
　　当铺老板因为你不是诚心诚意把这个物品直接卖给当铺，自然也会极大地压低价格。
　　比如这个物品原价是500两银子，现在只能给你抵押200两，等你将来有钱了，需要花250两再把这个东西赎回去。
　　那有人就说了，我现在最少需要500两银子才能解决危机，你给我200两根本不能解决任何问题。
　　所以这个时候你需要和当铺老板讨价还价，要么你再多添一些东西给当铺老板，要么你去跟当铺老板说点好话，看看有没有回迁的余地。
　　如果实在没有回旋的余地，就只能去找其他的当铺了。
　　第3点：给当铺东西之后不赎回，当铺不会受到损失
　　当我们讲明白上面2点之后，就会发现无论是抵押哪些东西或者以何种方式做抵押，最终的结果都是当铺那边稳赚不赔。
　　人家根本不会考虑你将来有没有钱，或者将来有没有能力把这个东西再给赎回去。对于当铺老板来说，你能赎回去那是你的造化，你赎不回去人家还能占便宜。
　　那有人就说了，不太可能啊，比如我拿一堆破烂玩意儿到当铺老板那边，原本价格只值10两银子，我去抵押30两银子，之后这30两银子我不还了，破衣服我也不要了，可不可以?
　　不可以。为什么?
　　因为刚才我们已经讲得非常明白了，当铺老板不会给你高于这个物品的价格，除非你的身份特别特殊。
　　所以我们不妨站在当铺老板的角度出发，比如你准备抵押一个东西，这个东西价值100两银子，最终当铺老板会给你多少钱?
　　事实上哪怕这个当铺老板再有良心，他能给你50两银子，就已经谢天谢地了。
　　于是我们发现只要在常规且不会出现任何意外的前提之下，无论你赎不赎回这件宝贝都无关紧要了。
　　比如最开始抵押的时候，写的抵押期限是三年时间，三年时间里面你没有赎回这件物品，那么当铺老板就完全可以全权处理。
　　他可以把这件物品以100两的银子对外卖出，里外人家能净赚50两银子。
　　那有人就说了，如果我能按时按点地来到当铺把这个物品赎回去呢?
　　要注意，想要赎回也不是随随便便就能赎回去的，一般是要提供原价值的10%甚至50%以上的利息。
　　比如我这件物品当初抵押了50两银子，现在我准备再花50两银子把这个物品赎回家。
　　根本不可能。
　　最起码你得交55两银子或60两银子，甚至更多的银子，才有一定概率能够把这个物品赎回去。
　　发现没有，基本不存在或者完全杜绝了一些人准备在当铺里面搞点小心思动点小动作的情况。
　　第4点：有一种可能会给当铺带来损失
　　在古代的时候，其实没有太多的先进仪器，你拿出一个稀罕玩意儿来直接说这个东西多么厉害价值多么高，请问当铺老板能不能或者有没有一定的把握证明你说的是真的?
　　并不能。
　　就算你拿出一个古董来，如果这个古董是仿造的，当铺老板能不能第一眼认出来?
　　也未必能，所以当铺老板本身也存在着风险。
　　举个简单的例子，比如你拿出一副名人字画来，但是这份名人字画是你自己仿制出来的，然后当铺老板看走了眼，认为这就是名人字画，而且价格不菲。
　　于是当铺老板直接告诉你，一千两银子我直接给你，你把这幅画放在我这边做抵押。
　　于是你拿着一千两银子开开心心地走了，那么当铺老板在无形当中就会损失一千两银子。
　　但是这种情况发生的可能性极低。
　　原因更简单了，因为当铺老板的身边一般都会有一些能人异士，这些人在一定程度上就是为当铺老板承担风险的。
　　你说这是名人字画，他们就会第一时间来分辩，看看这幅画是真是假，并且及时止损。
　　另外再说一点，在古代的时候，不管是当铺也好还是镖局也罢，都是有背景的。尤其是能做到全国连锁的店铺，指望着一点背景都没有，不太可能。
　　所以如果在当铺动点手脚的话，查不出来或者当铺老板自己认栽，把这件事情吃得亏自己给兜上去了，那问题不大。而一旦被查出来了，下场可想而知。
　　当然在一些古代的闲散的资料当中，我们也能够查到一些猫腻。
　　比如当铺老板说了，如果在三年时间里面你能拿多少银子，我就可以把你当初抵押的那件物品给你。
　　但是因为某些原因导致这个物品被盗了，或者当铺老板卖掉了再或者凭空消失了，当然怎么消失的咱就不多说了，这中间的猫腻很多。
　　这时当铺老板可能会给你另外一个东西，这种情况屡屡皆是。
　　所以在古代，如果不是万般无奈，一般很少有人愿意去当铺抵押东西。因为抵押了之后，可能就再也拿不回来了。
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