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跟着趣历史小编一起探寻历史上真实的伍秉鉴。他早于胡雪岩发迹，被誉为十九世纪中国的世界首富。2001年, 美国《华尔街日报》统计了1000年来世界上最富有的50人, 有6名中国人入选, 他就是其中之一，
跟着趣历史小编一起探寻历史上真实的伍秉鉴。
他早于胡雪岩发迹，被誉为十九世纪中国的世界首富。2001年, 美国《华尔街日报》统计了1000年来世界上最富有的50人, 有6名中国人入选, 他就是其中之一，他叫伍秉鉴。
伍家积累的财富令人吃惊, 据1834年伍家自己的估计, 他们的财产已有2600万银元 (相当于今天的50亿元人民币) , 而在这个时期的美国, 最富有的人也不过资产700万元。
在西方人的眼中, 伍氏商人就是当时世界上最富有的商业巨头。建在珠江岸边的伍家豪宅, 据说可与《红楼梦》中的大观园媲美。
1757年 (乾隆二十二年) , 清朝下令实行闭关锁国政策, 仅保留广州一地作为对外通商港口。这一重大历史事件, 直接促使广州十三行成为当时中国唯一合法的“外贸特区”, 从而给行商们带来了巨大的商机。
由于广州十三行有垄断海上对外贸易的特权, 凡是外商购买茶叶、丝绸等国货或销售洋货进入内地, 都必须经过这一特殊的组织, 它逐渐成为与两淮的盐商、山西的晋商并立的行商集团。
在财富不断积累的过程中, 广东十三行中涌现出了一批豪商巨富, 其中就有伍秉鉴。
伍秉鉴在国内的经营涉及地产、房产、茶园、店铺等产业, 同时，他还积极同欧美各国建立商业联系。1834年以前, 伍家与英商和美商每年的贸易额都达数百万银元。
伍秉鉴独立购买了美国的证券, 并且多次投资了美国的铁路建设。
从1811年起, 伍家就利用其雄厚资金, 协助英商公司向濒于破产的大多数行商进行放债, 其债款数额就高达二百余万元, 使大多数资金薄弱的行商都愿意听从伍家的安排。
伍秉鉴还是英国东印度公司最大的债权人, 东印度公司有时资金周转不灵, 常向伍家借贷。
东印度公司负责人在每年结束广州的交易, 前往澳门暂住时，总是将大量的存款和金银交给伍秉鉴保管。
正因为如此, 伍秉鉴在当时西方商界享有极高的知名度, 一些西方学者更称他是“天下第一大富翁”。
不过，伍秉鉴一生荣华富贵没有延续到最后。
1840年6月,由于与英国鸦片商人千丝万缕的联系, 他曾遭到林则徐多次训斥和惩戒, 还不得不一次次向清政府献出巨额财富以求得短暂的安宁。
《南京条约》签订后, 清政府在1843年下令行商偿还300万银元的外商债务, 而伍秉鉴一人就承担了100万银元。但这丝毫不能拯救他的事业，最终还是走向没落。
1843年9月, 风烛残年的一代世界首富伍秉鉴, 溘然长逝, 终年74岁。他与十三行的垄断地位一起消失。后来, 英国人把他同林则徐的蜡像一同陈列在伦敦名人蜡像馆里。不过在中国, 他的名字再少有问津。
作为一代巨商，他的商道在今天仍有许多借鉴意义：头脑精明，硬实力为基础
有记载说，他从存放在英商行号的百余万元期票中计算出的利息，与英商兑付时的数目不差分毫，这让当时的外商极为惊讶—— 这也是双方相互信任的重要基础。
外商们都把精明而大度的伍秉鉴看成最可靠的贸易伙伴，尽管伍家的怡和行收费较高，但仍乐意与他交易。因为他在时间和质量上都有保证。诚信为根本，用它搭建起商业关系网
当时，行商与外商的交易虽然数额巨大，但双方的贸易经营全凭口头约定，从不用书面契约。
1805年，外国商号按照约定运到广州一批棉花，货到港后发现是陈货，行商们都不肯碰，然而伍秉鉴却收购了这批棉花， 也因此亏了1万多元。
有人因此认为他“天生性格谦恭顺从”，并以习惯思维揣度他面对洋商“胆小如鼠、懦弱无能”。
但事实上，伍秉鉴却凭借这样的做法广结善缘，与许多洋商建立起私人的友谊，而且彼此信赖——这种相互信任在无契约基础的贸易交往中所起到的作用是尤为关键的。它才真的能在关键时刻帮上忙。
在与英国东印度公司进行商贸往来时，公司大班在每年结束广州的交易前往澳门暂住时，总是将库款交给伍秉鉴经营，公司有时资金周转不灵，还向伍家借贷。
以义取利是伍秉鉴的为商之道。商誉就是市场， 宁可忍一时利益之痛，也要大力树立自己的商誉，保证长期的持久利润和品牌信誉。这是他用诚信给自己铺就的广阔商路。广结善缘，笼络人心，为自己代言
伍秉鉴在拥有足够财力后，很注重驾驭笼络其他行商。
1811 年，伍秉鉴担任英国公司羽纱销售代理人，他将利润按比例分给全体行商。直到十三行没落，他一直担当行商领袖，即十三行公行的总商。
孟子说：“独乐乐不如众乐乐”，而伍的做法让大家“利益均沾”，同富贵，他也因此拉拢了一批精明能干的商人，达到群聚财富的效果。
财富只有舍，才能得
一位欠了伍秉鉴 7.2 万银元的美国波士顿商人，因为经营不善无力偿还债务，欠款在身，离家多年却不能回国，伍秉鉴撕掉了借据，让他放心地回国。
这份“慷慨”中让对方感受到了他的“细心、亲切”。这一故事口耳相传，伍为自己的生意做了最好的广告代言人。
作为一名政商夹缝中生存，利用特权获得成功的末代商人，伍秉鉴的名字在今天已经鲜为人知。
后世学人多不待见伍秉鉴，其中种种评价，贬多褒少：
认为他在用中国传统商道运作商行，缺乏制度支撑和规则意识;不自觉地涉足了现代意义上的金融行业，却缺乏自省，不能转变传统商业观念，在制度上有所创建……
可是回到那个时代，又有几个商人能走出和伍家不一样的道路?那个时代的商人所能达到的最高境界，伍秉鉴已经达到了。
伍秉鉴去世后，岭南名士谭莹撰写碑文：“庭榜玉诏，帝称忠义之家;臣本布衣，身系兴亡之局。”
美国人亨特曾写道：“这位举世闻名的公行最后的头人，与拿破仑、威灵顿都生于 1769 年”。
能与拿破仑、威灵顿相提并论，可见其在商业史上的地位和影响力。
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